WEIHNACHTSBAUME: Feldtag auf dem Bucherhof in Meikirch BE

Weihnachtsbidume sind ein Konzept, nicht nur eine Kultur

DER VIELFALTIGE BUCHERHOF DER FAMILIE BUCHER

Weihnachtsbdume miis-
sen nicht nur producziert,
sondern auch vermarktet,
werden. Dazu gab die Ta-
gung hilfreiche Inputs.

ADRIAN HALDIMANN

Neues lernen, sich austauschen
und diskutieren - das konnte am
Schweizer ~ Weihnachtsbaum-
Feldtag auf dem Bucherhof der
Familie Bucher in Meikirch BE
jeder Besucher. Umrahmt wurde
das vielseitige Programm vom
Wettbewerb «Schonster Weih-
nachtsbaum» (siehe Bild).

«Qualitit ist gefragt»

Stefan Oberholzer, Prisident
der Interessengemeinschaft (IG)
Suisse Christbaum, beschrieb im
Gesprdach mit dem «Schweizer
Bauer» die aktuelle Marktlage.
«Gute Qualititsbdume gibt es
immer zu wenige. Schlechte
Qualitdt ist schwierig zu ver-
markten.» Der Markt sei aktuell
gesund gesittigt, folgert Oberhol-
zer. Fir den Erfolg mit Weih-
nachtsbdumen brauche es das
Herzblut und die Freude am Pro-
dukt. Dass der Weihnachtsbaum
eine Intensivkultur sei, werde
héufig unterschétzt. Ein Baum
beanspruche pro Jahr rund acht
bis zehn Arbeitsginge.

«Warum mache ich das?»

Vom Markt zum Marketing.
«Wie kann ich eine Person so
iiberzeugen, dass sie den Weih-
nachtsbaum bei mir einkauft?»
Jiirg Rindlisbacher vom Land-
wirtschaftlichen Informations-
dienst (LID) machte in seinem
Referat den Christbaum zur Be-
ziehungssache. Schafft man das,
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dann sind Verkaufserfolge nicht
mehr weit weg. Auch Grossver-
teiler wiirden sich nicht mehr
nur mit dem Produkt profilieren,
sondern versuchen, eine person-
liche Beziehung aufzubauen. Er
regte die Teilnehmer zum Den-
ken an: «Wieso soll man den
Christbaum bei Ihnen einkau-
fen?» Es geht darum, dass man
sich von der Konkurrenz abhe-
ben kann. Entscheidend sei das
Warum - warum arbeite ich mit
Christbdumen? Wer diese Frage
beantworten konne, sei im
Markt flexibler, sagte Rindlisba-
cher. Fiir gute Beziehungen sei
wichtig, dass man selber wisse,
was man wolle. «Ich muss offen
sein fiir das Gegeniiber und muss
wissen, was das Gegeniiber
will.» Man soll sich auf eine
Kaufgruppe ausrichten und die
entsprechenden Dienstleistun-
gen anbieten. Klar, der Kunde
will einen Christbaum - aber
was fiir einen?

Adrian Imfeld von Omya (1.), Failie Bucher sowie die Gewinner
honster Weil Beat Hugi-Schneider (r.)
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OMYA

Die Schweizer Weihnachts-
baum-Tagung wurde von der
Omya organisiert. Das Kern-
geschift der Omya sind der
Verkauf von Diinge- und
Pflanzenschutzmitteln. Dank
der breiten Produktepalette
fiir die verschiedenen Kultu-
ren werden ganzheitliche Lo-
sungen garantiert. Adrian
Imfeld betreut den Ge-
schiftsbereich Weihnachts-
bdume. Er erkldrt das Ange-
bot: «Wir verkaufen Jung-
pflanzen, Pflanzenschutzmit-
tel und Zubehor wie Ver-
kaufsnetze und Sténder.» hal

www.omya-agro.ch

E-PAPER

Mehr Bilder im E-Paper:
www.schweizerbauer.ch/epaper.

Der Bucherhof im Besitz von
Markus und Beatrice Bucher
in Meikirch BE ist vielseitig
aufgestellt. Sohn Michael ar-
beitet Vollzeit auf dem Betrieb
mit. Die zwei weiteren Sohne,
Christian und Lukas, sind in
ihrer Freizeit ebenfalls auf
dem Betrieb engagiert. Das
Kerngeschift sind die Schnitt-
blumen, die sie in einer gros-
sen Auswahl und in hochster
Qualitdt an zwei Standorten

im Raum Bern vermarkten.
Von 54 ha sind 20 ha Wald
und 34 ha LN. Rund 150
Mastmunis und 8 Schafe bil-
den den Tierbestand. Nebst
3 ha Kunstwiese werden 10 ha
Weizen, 7 ha Mais, 2 ha Kar-
toffeln, 5 ha Zuckerriiben und
rund 2 ha Kiirbisse angebaut.
Die rund 13000 Weihnachts-
bdume beanspruchen eine
Fldache von 1,7 ha. Das Gras in
der Plantage fressen die Scha-

fe. Pro Jahr werden zwischen
1500 und 2000 Nordtannen
und Fichten direkt ab Hof und
an drei externen Standorten
verkauft. Ein Drittel der Bdu-
me gelangt zudem {iiber die
Landji, iiber Gartenhduser und
Verwandte in den Wiederver-
kauf. Laut Christian Bucher
macht der Betriebszweig der
Weihnachtsbaume rund zehn
Prozent des Betriebseinkom-
mens aus. hal

REKLAME

AGRI-revenu!

Schon bald lhre
Nominierung
einreichen!

Mit uns haben Sie
das richtige Taggeld:

agrisano

Fiir die Landwirtschaft!

Tel.

Alle Versicherungen aus einer Hand.

Agrisano | Laurstrasse 10 | 5201 Brugg
056 4617111 |
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